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Nao aposte
na sorte.
Aposta na
estratégia
certa.
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VOCE ATRAI TURISTAS
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Mas \ para crescer
de verdade vocé
precisa de fidelidade




A maioria das compras nao é
planejada, porque o cliente
decide olhando a prateleira.

Ou seja, vocée
tem apenas

10 segundos
par
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95% das decisoes
de uma pessoa sdo
emocionadis.

52% dos brasileiros
compram por
impulso.

70% das decisoes de
compra acontecem
na prateleira.

Quem ignora
1ISSO esta

perdendo
dinheiro
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Voceé precisa guiar
o consumidor

Venda é atencao

O




Organize seu PDV
por categorias

Isso reduz o tempo de decisao e
aumenta a chance de compra.

Separe os produtos de forma logica: por
tipo, por uso e por necessidade. Seu cliente
@ nao quer procurar. Ele quer encontrar.

Acabe coma
desorganizacao

Prateleiras baguncadas, vazias ou sem

padrao nao sao atrativas. Um ambiente

organizado transmite profissionalismo,
@ \aloriza os produtos e incentiva a compra
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Conhecaos
pontos de calor

Onde o seu cliente mais anda? Coloque os
produtos de maior valor agregado
nesses locais e promova mais
visibilidade destes itens. Ao lado do caixa
e na entrada da sua loja sao lugares que

@ atraem a atencao do consumidor.

Combine produtos

Produtos nao devem competir entre si.
Devem se complementar.

Um produto principal + itens relacionados
ao Uso € uma combinacao que vai

@ aumentar suas vendas.




Essas estratégias podem R RN e

'''''''''''''''''''''''''''''''''' LS e e e OO0

te fGZGf Vendef mG/S ',:.' OO At ORI '9;0;0

. St e ea

OO0 Lo
KARIOO A
. e EIC RN
SSAOO0
.
- . e
SODOOOUOTD
- OO0 eSO 0
1-..' ""O‘...... ..
L )
O 3
IO

O
DO A

OO ampm———
"f,.'fk.ﬁ'f -—-

-. /.-|:.5.l. o’
- &\\\\&*; 3 e

- e *ee

estrutura,

estratégia ;

reee.,

Lttt aC
e e e e

€ apenas ————— d
i ; corm L_-,-_; ........ e X
uma palavra a,ﬁ"" ’N
bonita. EER " & —
¢ . :" -l.l..'o . = ...

D R,
. (ot
/ °, ""!_s' ‘I‘:'.‘ -
b * VAks W R
. 4 J
2 A Ve
. » .
.t
. ..\ 2
..... = :‘
. '..‘4...
B
.. [y
" - .
SEve s
by
D
.
‘e o
3 ) Z
., ),




7 Antes de pensar em vender
mais, vocé precisa organizar
O Seu espaco para isso.

Vocé transforma um consumidor em cliente
quando o projeto da loja trabalha para vocé.
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=> Corredores sob medida,
adaptados ao seu nicho e
perfil de cliente.

= Mapeamento da trajetoria
do consumidor.

= Equipamentos para destacar
produtos e otimizar os
espagos.

=> |nstalacao agendada e
¢ simplificada.
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Do conceito a instalacao, G R U p O

com precisao e agilidade.

Descubra como vender mais conquistando
a fidelidade dos seus clientes:




